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Cambra de Comerc Fondo Europeo de Desarrollo Regional
de Girona Una manera de hacer Europa

Jornades divulgatives gratuites per al comerg i 'emprenedoria

Marqueting dins la botiga

Formacié gratuita en linia per ZOOM

Dimecres 3 de novembre de 2021
De 14:00 h. a 16:00 h.
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Places:

Nombre de places en linia: ll-limitat.

Preu:

Formacid gratuita per als assistents.

Aquesta actuacid és una iniciativa de les Cambres de Comerg i
compta amb el suport i finangament de la “Secretaria de Estado
de Comercio” i els fons FEDER en el marc del “Programa de
Apoyo al Comercio Minorista 2021”.

Lloc de celebracio:

En linia (un cop realitzada la inscripcié al web, i abans de la
jornada, es facilitara I'enllag per a la connexié a la plataforma
ZOOM).

Data i horari:

Dimecres 3 de novembre de 2021
De 14:00 h. a 16:00 h.

Inscripcions al web:

jornades.feslabossa.cat

Més informacio:

Teléfon i WhatsApp: 972 41 85 38
Correu electronic: feslabossa@cambragirona.org
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Objectius:

La sessi6 formativa intentara fer veure al comerciant la
importancia que té a I'hora de tancar una venda tot I'entorn que
acompanya a aquest fet, tenint en compte tots els elements
interns de l'establiment que poden influenciar en la presa de
decisid per part del client.

Temari:

1. Entendre el cervell del consumidor, i que liimpulsa a comprar.

2. Estratégies d'organitzacié del punt de venda per a impulsar
les vendes: Layout, col-locacié del producte, aparadors i
Marxandatge.

3. Neuromarqueting aplicat al punt de venda: Aromes, colors,
musica i fixacio de preus per a influir en el client.

Ponent:

Miquel Ibanez Lorca.

Formador especialitzat en vendes i gestié d’establiments
comercials amb amplia experiéncia com assessor a entitats,
establiments i departaments de vendes i marqueting de vendes i
digital.


https://jornades.feslabossa.cat/
mailto:feslabossa@cambragirona.org

