Cambra de Comerg
de Girona

Programa de Apoyo al comercio minorista 2020

Fondo Europeo de Desarrollo Regional

Una manera de hacer Europa

FES [ABeSSA!l

Jornades divulgatives per a comerciants i emprenedors del sector comercial

Aparadorisme i marxandatge visual

www.llanca.cat

Ajuntament de Llanca

WEBINAR GRATUIT

Dimecres, 11 de novembre de 2020
De 14:00 a 16:00 hores
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Cambra de Comerg
de Girona

Objectius:
Tenint en compte la situacid actual del retail, aquest webinar pretén donar-te
els coneixements i eines per a aconseguir un major transit cap a l'interior de la
teva botiga i aconseguir, amb un marxandatge visual eficient, un major nombre
de vendes.

Adregat a:
Comerciants i emprenedors del sector del comerg

Places:
Numero de places: 30

Preu:
Formacid gratuita pels assistents.

Lloc de celebracié:
En linia (un cop realitzada la inscripcid al web, i abans de la jornada, es
facilitara I’enllag per a la connexid a la plataforma ZOOM)

Datai horari:
Dimecres 11 de novembre de 2020
De 14:00 a 16:00 hores

Inscripcions al web:
jornades.feslabossa.cat

Més informacio:
Teléfon i WhastApp: 972 41 85 38 / correu e.: feslabossa@cambragirona.org
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Temari:

1. Tendéncies en retail

2. l’aparador com a comunicador visual.
2.1. Importancia de I'aparador per comunicar-nos amb els nostres clients.
2.2. Storytelling.

3. Que fer i com fer perqué el teu aparador sigui un éxit.
3.1. Regles d'or de I'aparadorisme
3.2. Métode AIDA per aconseguir un major nimero de vendes.
3.3. Temps.
3.4. Tipus d'aparador i com afrontar cadascun d'ells.
3.5. Punts clau i direccionalitat.
3.6. Composicions més efectives: punt focal, equilibri optic, agrupacions.

4. Que fer i com fer perqué el marxandatge visual es posi al teu favor.
4.1. Circulacio i punts focals.
4.2. Situacio i presentacid de productes.

Ponent:

Ana Chacon Corrales

Farmacéutica, escaparatista, visual merchandiser i creadora de La Girasola,
ageéncia amb la qual ajuda al petit comer¢ a potenciar la seva comunicacié visual,
donant-li les eines necessaries per a gestionar-la, potenciant els seus aparadors
per a aconseguir que siguin el seu millor mitja per a comunicar i seduir.
Gestiona, dissenya, crea i munta els aparadors. Realitza formacions i assessories
off i online i col-labora amb associacions de comerciants i col-legis professionals.
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